
 



 
แบบรายงานผลการจัดโครงการ / กิจกรรม 
“เสริมสรางทักษะเคล็ดลับการทําธุรกิจ” 
โครงการการอบรมวิชาชพีทางการตลาด 

วันท่ี   24   ธันวาคม   2552 
ภาคเรียนท่ี  2/2552             วันท่ี  6  มกราคม  2553 
เร่ือง รายงานผลการจัดกิจกรรม 
 

เรียน ผูอํานวยการวทิยาลัยการอาชีพบานแพว 
 

ส่ิงท่ีสงมาดวย หลักฐานการจดักิจกรรม (รูปเลมรายงาน) จาํนวน  1  เลม 
 

 ตามคําส่ังวิทยาลัยการอาชีพบานแพว ท่ี 190/2552 เร่ือง  แตงต้ังคณะกรรมการดําเนินงานกิจกรรม “เสริมสรางทักษะ
เคล็ดลับการทําธุรกิจ”  ในโครงการการอบรมวิชาชีพทางการตลาด  เม่ือวันท่ี  24  ธันวาคม   2552   ณ   หองประชุมสาครกิจ
โกศล วิทยาลัยการอาชีพบานแพว  มีผลการดําเนินงานดังนี ้

1. ผลงานท่ีสําเร็จตามโครงการ 
การดําเนนิงานกิจกรรม “เสริมสรางทักษะเคล็ดลับการทําธุรกิจ” ในครัง้นี้เปนไปตามวัตถุประสงคท่ีตั้ง 

ไว คือ นักศึกษาไดเรียนรูเกีย่วกับการทําธุรกิจจากผูท่ีมีประสบการณตรง  ไดเปดมุมมองดานการทําธุรกิจแบบใหมท่ีเรียกวา 
“เครือขายผูบริโภค”  และเกดิเจตคติท่ีดกีับผูเรียนในการทําธุรกิจสวนตัว คือ มีนักศึกษาสนใจรวมทําธุรกิจจํานวน  15  ราย 
       โดยคร้ังนีมี้ผูเขารวมโครงการ จํานวนท้ังส้ิน  107  คน เม่ือเทียบกับเปาหมายท่ีกําหนดไวในโครงการจํานวน 75  
คน ซ่ึงมากกวาเปาหมายคิดเปนรอยละ 29.91  ซ่ึงในภาพรวมผลการดําเนินงานถือวาประสบความสําเร็จเนื่องจากผลผลิตท่ี
กําหนดไวในโครงการกําหนดวา “มีผูเขารวมโครงการไมนอยกวารอยละ 80 ของเปาหมาย และนําไปสรางเปนธุรกิจได
ประมาณ 5% ของผูเขารับการอบรม”  ซ่ึงมีผูเขาอบรมสนใจทําเปนธุรกจิเครือขายผูบริโภคคิดเปนรอยละ 14.02  ของผูเขารับ
การอบรม  จะเห็นวามากกวาท่ีกาํหนดไวถึง  9%   

 

2. ยอดเงินตามโครงการท่ีขออนุมัต ิ
ในการดําเนินงานโครงการการอบรมวิชาชีพทางการตลาดไดรับอนุมัติเงินจํานวน  20,000  บาท  โดยกิจกรรม 

“เสริมสรางทักษะเคล็ดลับการทําธุรกิจ”  ตามท่ีขออนุมัติจํานวน  3,500  บาท  ซ่ึงในการดําเนนิงาน/กิจกรรมคร้ังนี้ใชไป
จํานวน  1,060  บาท  คงเหลือเพ่ือใชดําเนนิงานในกิจกรรมคร้ังตอไปจํานวน 2,440 บาท 

 

3. จํานวนผูเขารวมกิจกรรม 
กิจกรรม “เสริมสรางทักษะเคล็ดลับการธุรกิจ” ไดรับการตอบรับท่ีดีโดยมีนักศึกษาสาขางานการบัญชีสนใจเขารวม

อบรมดวยจํานวนท้ังส้ิน 107  คน โดยมีรายละเอียดตอไปนี้ 
3.1 ครูสาขางานการบัญชี  จํานวน  3  คน 
3.2 ครูสาขางานการขาย การตลาด  จํานวน  3  คน 
 
 



 
3.3 นักศึกษาสาขางานการขาย การตลาด  จํานวน  41  คน แบงเปน 

- ระดับ ปวช. 1  จํานวน  11  คน 
- ระดับ ปวช. 2  จํานวน  18  คน 
- ระดับ ปวช. 3  จํานวน  10  คน 
- ระดับ ปวส. 1  จํานวน    2  คน 

3.4 นักศึกษาสาขางานการบัญชี  จํานวน  60  คน  แบงเปน 
- ระดับ ปวช. 1  จํานวน  20  คน 
- ระดับ ปวช. 3  จํานวน  20  คน 
- ระดับ ปวส. 1  จํานวน  14  คน 
- ระดับ ปวส. 2  จํานวน    6  คน 

 

4. ปญหา/อุปสรรค 
4.1 กิจกรรมท่ีจัดข้ึนเนนในวิชาชีพทางการตลาด ซ่ึงอาจไมตรงตามความตองการของนักศึกษาสาขางาน

การบัญชีเทาท่ีควร  
4.2 การฝกปฏิบัติในการอบรมมีเวลานอยเกินไป ทําใหผูเขาอบรมยังไมสามารถทําภาคปฎิบัติไดเต็มท่ี 

 

5. การประเมินผลกิจกรรม 
จากการประเมินผลกิจกรรมดวยแบบสอบถามสามารถสรุปผลไดดังนี ้
ตอนท่ี  1   ขอมูลสวนตัวของผูตอบแบบสอบถาม 

 ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญเปนเพศหญิง  คิดเปนรอยละ 100  เปนเพศหญิง จากผูตอบแบบสอบถามท้ังหมด 
ตอนท่ี  2  ระดบัความพึงพอใจตอกจิกรรมท่ีดําเนินงาน 
กอนอบรม  ผูเขาอบรมมีความรูเกี่ยวกับการทําธุรกิจมีความรูอยูระดับ มาก คิดเปนคาเฉล่ีย 3.78 – 4.16  

แตเม่ืออบรมแลว  ผูเขาอบรมมีความรูเกีย่วกับการทําธุรกิจมีความรูอยูระดับ มากถึงมากท่ีสุด คิดเปนคาเฉล่ีย  
4.08-4.51 จากผูตอบแบบสอบถามท้ังส้ิน  

  ดานวิทยากรการอบรม ผูเขาอบรมมีความพึงพอใจอยูในระดับมากท่ีสุด คิดเปนคาเฉลี่ย 4.37 – 4.57  
และดานกาบริหารโครงการผูเขาอบรมมีความพึงพอใจอยูในระดับมากท่ีสุด คิดเปนคาเฉล่ีย 4.31 – 4.71 จากผูตอบ
แบบสอบถามท้ังส้ิน 
       ตอนท่ี  3  ขอเสนอแนะเพิ่มเติม 

1. ตองการใหจัดอบรมเกี่ยวกับวิชาชีพทางการบัญชีบาง 
2. ดี ควรเพิ่มเวลาและรายละเอียดการอบรมมากกวานี ้

 
 
 
 
 



 
ภาระงานท่ีตองดําเนนิการอยางตอเนื่อง  

ภาระงานท่ีสาขางานการขาย การตลาด หรือผูรับผิดชอบโครงการตองดําเนินการตอไปไดแก 
5.1 ติดตามผูท่ีสมัครเปนเครือขายผูบริโภควาประสบความสําเร็จในการดําเนินธุรกิจรูปแบบนี้มากนอย

เพียงไร 
5.2 จัดกิจกรรมอ่ืนๆ เสริมทักษะการเรียนรูนอกหองเรียนท่ีเนนทางวิชาชีพใหมากย่ิงข้ึน โดยเชิญวิทยากร

จากภายนอกหรือนํานักศึกษาไปอบรมภายนอกมากยิ่งข้ึน เพื่อสรางประสบการณในการเรียนรูและ
นาํมาประยกุตใชในวิชาชีพตอไป 

5.3 นํารายงานเผยแพรทางเว็บไซคของวิทยาลัยฯ ตอไป 
 

6. ขอเสนอแนะในการจัดกิจกรรม 
6.1 ควรมีการปรับเปล่ียนเวลาการอบรมเพ่ือไมใหเสียเวลาการเรียนในชวงเวลาเดิมๆ   
6.2 ควรใหนักศึกษาไดมีสวนในการจัดโครงการ/กิจกรรมแบบครบกระบวนการมากยิ่งข้ึนในการจัด

กิจกรรมคร้ังตอไป 
 

                                                                                                                                 
             (นางสาวอรอุมา      ศรีดอนไผ) 
                    ครู(พนักงานราชการ) 
          หัวหนาสาขางานการขาย การตลาด 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 

ภาพประกอบกิจกรรม 
การอบรม “เคล็ดลับทักษะการทําธุรกิจ” 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

ดานหนาหองประชุมมีปายตอนรับและจดุรับลงทะเบียนโดยนักศึกษาสาขางานการขาย ระดับปวช. 2 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

ผูรับผิดชอบโครงการกลาวตอนรับและบอกถึงวัตถุประสงคของการจัดโครงการใหผูเขาอบรมรับทราบ 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

นางสาวสุกัญญา  ขันอุย นศ. สาขางานการขาย ระดับ ปวช. 2  ทําหนาท่ีเปนพิธีกรในระหวางการอบรม 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
         ทานประธาน รองผูอํานวยการ และทีมวิทยากร       ผูรับผิดชอบโครงการกลาวรายงานตอทานประธาน 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ทานประธานกลาวเปดโครงการและบรรยายพเิศษ                เร่ิมตนท่ีวิทยากรสุดหลอ  คุณฐานพทัธ  จันทรสุกรี ผจก.ฝาย
การตลาด บริษัทเนเจอรแม็กส จํากัด 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ตอดวยวิทยากรมากดวยประสบการณคุณอภิสิทธ์ิ  กิจเพิ่มพูนทรัพย ผูจดัการท่ัวไป บริษัทเนเจอรแม็กส จํากัด  
และเปนท่ีปรึกษาของอีกหลายธุรกิจ 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

ตัวแทนผูเขาอบรม นางสาวณิรชา  แจมแจง นศ.ระดับ ปวส. 1 การบัญชี กลาวขอบคุณทานวิทยากร 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ประธานมอบเกียรติบัตรใหกับตัวแทนทีมวิทยากร 
และมอบเกยีรติบัตรใหผูเขารับการอบรมจํานวนท้ังส้ิน 105 คน 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ประธานกลาวปดโครงการ 

ตัวแทนผูเขาอบรม ประธาน คณะครู รวมถายภาพรวมกับทีมวิทยากร 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


